
代表取締役社長　櫻田 浩

FutureOne株式会社
住所

電話
Web

：東京都品川区大崎 2-9-3
  大崎ウエストシティビル
：03-5719-6122
：http://www.future-one.co.jp

●創業：１９７６年２月 ●代表者：代表取締役社長
櫻田 浩 ●事業内容：ERP・基幹業務システムを
中心としたグローバルソリューションブランド
『FUTUREONE』シリーズの開発・販売。豊富な
導入実績・ノウハウを基に、業務分析・コンサル
ティングからシステム設計・開発導入後のアフ
ターフォローまで、密度の高いサービスを提供
している。

毎週月曜日
22:00 -22:55

毎週日曜日
10:00 -10:55

毎週日曜日
12:00 -12:55

全国放送

兵庫・大阪

企画 : 矢動丸プロジェクト
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を
基
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に
し
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ス
タ
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ト

　

２
０
１
１
年
４
月
、
震
災
に
よ
る
大
惨
事
か
ら
日

本
が
再
生
さ
れ
る
な
か
、
I
T
業
界
で
も
新
た
な
挑

戦
が
は
じ
ま
っ
て
い
た
。
長
き
に
渡
り
I
T
コ
ン
サ

ル
テ
ィ
ン
グ
と
し
て
名
高
い
「
フ
ュ
ー
チ
ャ
ー
ア
ー

キ
テ
ク
ト
株
式
会
社
」
の
グ
ル
ー
プ
カ
ン
パ
ニ
ー
と

し
て
、「
 
 
 
 
 
 
 
 
 
株
式
会
社（
旧
株
式
会
社

エ
ル
ム
）
」
が
新
た
に
誕
生
し
た
の
だ
。

「
こ
れ
ま
で
の
豊
富
な
知
識
と
ノ
ウ
ハ
ウ
を
も
と

に
、
主
に
中
堅
・
中
小
企
業
の
お
客
様
に
ソ
リ
ュ
ー

　

大
阪
と
東
京
の
メ
ン
バ
ー
が
融
合
し
、
商
い
の
原
点

を
大
事
に
し
つ
つ
、
ス
タ
ー
ト
を
き
っ
た

　
　

 

。新
し
い
社
名
に
あ
る 

o
n
e
に
は
、さ
ま
ざ
ま

な
意
味
が
込
め
ら
れ
て
い
る
。そ
の
ひ
と
つ
に
、
ス
ピ

ー
ド
No.
１ 

が
あ
る
。

 

「
一
般
的
に
シ
ス
テ
ム
開
発
か
ら
導
入
ま
で
、１
〜
２
年

ほ
ど
の
導
入
期
間
が
か
か
っ
て
し
ま
い
ま
す
。
世
の
中

は
日
々
刻
々
と
動
い
て
い
ま
す
し
、
特
に
中
堅
・
中
小

企
業
の
お
客
様
は
す
ぐ
に
活
用
で
き
る
シ
ス
テ
ム
を
望

ん
で
い
ま
す
。
こ
の
た
め
、シ
ス
テ
ム
の
設
計
・
構
築
・

運
用
を
ワ
ン
ス
ト
ッ
プ
で
行
い
、コ
ス
ト
を
抑
え
つ
つ
、

最
短
で
最
高
の
も
の
に
仕
上
げ
る
必
要
が
あ
り
ま
す
」

シ
ョ
ン
を
提
案
し
て
い
ま
す
。
親
会
社
で
あ
る
フ
ュ
ー

チ
ャ
ー
ア
ー
キ
テ
ク
ト
は
大
手
企
業
を
中
心
と
し
て
い

る
た
め
、
そ
の
関
連
会
社
や
取
引
企
業
の
シ
ス
テ
ム

を
私
た
ち
が
構
築
す
る
こ
と
で
、
グ
ル
ー
プ
統
制
や

サ
プ
ラ
イ
チ
ェ
ー
ン
を
考
慮
し
た
ト
ー
タ
ル
サ
ポ
ー

ト
が
可
能
に
な
る
と
考
え
て
い
ま
す
」

　

つ
ま
り
、企
業
そ
の
も
の
の
求
心
力
が
高
ま
り
、
企

業
の
価
値
が
最
大
化
さ
れ
、
持
続
的
成
長
が
可
能
と

な
る
の
だ
。
中
堅
・
中
小
企
業
は
、日
本
経
済
の
大
き

な
担
い
手
。重
要
な
ポ
ジ
シ
ョ
ン
に
い
る
。し
か
し
、シ

ス
テ
ム
で
言
う
な
れ
ば
、
既
成
の
も
の
で
は
物
足
り

ず
、
ゼ
ロ
か
ら
創
り
出
す
の
も
コ
ス
ト
的
に
難
し
い

と
い
う
シ
ビ
ア
な
立
場
に
い
る
の
だ
そ
う
。

　

確
か
に
、
ビ
ジ
ネ
ス
に
お
い
て
ス
ピ
ー
ド
感
は

も
っ
と
も
気
に
な
る
と
こ
ろ
。

で
は
、規
模
に
も
よ
る
も
の
の
、契
約
か
ら
６
ヶ
月

を
目
処
に
納
品
と
い
う
通
常
の
半
分
以
下
の
速

度
を
目
標
に
し
て
い
る
。

「
ス
ピ
ー
ド
に
こ
だ
わ
る
の
は
、
お
客
様
の
ビ

ジ
ネ
ス
を
尊
重
し
た
い
か
ら
。
ど
こ
に
向
か
っ

て
い
き
た
い
の
か
と
い
う
お
客
様
の
未
来
を
重

視
し
て
い
ま
す
。
と
き
に
は
、
シ
ス
テ
ム
を
導

入
し
な
く
て
も
、
業
務
改
善
を
す
る
だ
け
で
解

決
す
る
場
合
も
あ
り
ま
す
。
シ
ス
テ
ム
を
売
る

こ
と
ば
か
り
考
え
る
の
で
は
な
く
、
お
客
様
と

の
信
頼
関
係
を
何
よ
り
も
大
切
に
す
る
の
が
私

た
ち
の
や
り
方
で
す
。

　

実
績
や
売
り
上
げ
な
ど
の
結
果
は
、
自
ず
と
後

か
ら
つ
い
て
く
る
も
の
で
す
。
お
客
様
の
成
功
の

た
め
に
必
要
と
さ
れ
る
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
を
提

供
し
、
よ
り
多
く
の
お
客
様
に
満
足
し
て
い
た
だ

き
た
い
。
こ
れ
が
私
た
ち
の
願
い
で
す
。
５
年
後

ま
で
に
は
I
T
業
界
に
お
け
る 

の
地
位
を
確
立
し
、
グ
ロ
ー
バ
ル
に
展
開
し
て

い
き
た
い
と
考
え
て
い
ま
す
」

 

「
企
業
の
数
だ
け
課
題
は
あ
り
ま
す
し
、
お
客
様
の

ニ
ー
ズ
も
多
様
化
し
て
い
ま
す
。
お
客
様
と
真
摯
に

対
峙
し
、
１
対
１
の
関
係
を
築
き
、
課
題
解
決
へ
と

つ
な
げ
て
い
き
ま
す
。
そ
の
た
め
に
も
、
社
員
一
人

ひ
と
り
の 

個 

を
活
か
し
な
が
ら
、
常
に
一
つ
の
想

い
を
共
有
す
る 

O
n
e
 T
e
a
m 

と
な
っ
て
、
お
客

様
が
安
心
し
て
未
来
を
託
し
て
い
た
だ
け
る
オ
ン

リ
ー
ワ
ン
の
シ
ス
テ
ム
パ
ー
ト
ナ
ー
で
あ
り
た
い
と

思
い
ま
す
」

オ
ン
リ
ー
ワ
ン
の
シ
ス
テ
ム
パ
ー
ト
ナ
ー
と
し
て
、

　お
客
様
を「
真
の
成
功
」へ
と
導
い
て
い
き
た
い

お
客
様
の
ビ
ジ
ネ
ス
を
基
点
に

柔
軟
に
か
つ
迅
速
に
対
応

ア
ジ
ア
N
o.
１
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